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Marketing und Verkauf sind derzeit von einer sehr starken und individuellen Beziehung der Unternehmen zu
ihren Kunden geprägt. Diese Beziehung wird insbesondere durch das persönliche Beratungs- und
Verkaufsgespräch geprägt. Der erfolgreiche Umgang mit Kunden gewinnt somit eine immer größere
Bedeutung. Insbesondere die Verkaufsinstrumente und die Vorgehensweise sowie die Einstellung der am
Verkauf beteiligten Personen entscheiden über den Erfolg eines Unternehmens.
Dieses praxisnahe Lehrbuch erörtert aus diesem Grund sehr intensiv professionelle Beratungs- und
Verkaufsstrategien. Das Buch ist didaktisch so aufgebaut, dass theoretische Inhalte durch zahlreiche
Beispiele aus der Praxis angereichert werden. Das Ziel des Lehrbuches ist es, den Aufbau und den Ablauf
eines Verkaufsgesprächs individuell, flexibel und mit modernen Methoden zu erarbeiten. Neben dem
zentralen Thema des persönlichen Verkaufsgesprächs widmet sich der Autor auch den weiteren technischen
Möglichkeiten des Verkaufs. Dazu wird - neben verschiedenen Grundlagen des Verkaufs - der Verkauf per
Telefon, mit Hilfe schriftlicher Unterlagen und mittels elektronischer Medien erörtert. Der zunehmenden
Internationalisierung und Globalisierung begegnet der Autor mit dem Kapitel "Verkauf im internationalen
Kontext". Abschließend widmet er sich unzufriedenen Kunden und erläutert die wesentlichen Aspekte des
Beschwerdemanagements.

Das Werk soll eine einheitliche und in sich geschlossene Darstellung des Bereichs Verkauf geben und
dadurch dazu beitragen, strategische und operative Entscheidungen im Verkauf und deren Implementierung
zu unterstützen und das Verständnis für den Verkauf als sogenannter "Engpasssektor" vieler Unternehmen zu
erleichtern. Es richtet sich aus diesem Grund sowohl an Führungskräfte, Nachwuchsführungskräfte und
Interessierte aus der Praxis als auch an Hochschullehrer sowie Studenten der Wirtschaftswissenschaften und
anderer Fachbereiche.
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From reader reviews:

Henry Barba:

Do you have favorite book? In case you have, what is your favorite's book? E-book is very important thing
for us to be aware of everything in the world. Each publication has different aim or maybe goal; it means that
book has different type. Some people truly feel enjoy to spend their time to read a book. They may be
reading whatever they acquire because their hobby will be reading a book. Think about the person who don't
like looking at a book? Sometime, man or woman feel need book once they found difficult problem or
maybe exercise. Well, probably you'll have this Verkaufsmanagement: Professionelle Beratungs- und
Verkaufsstrategien (German Edition).

Rosalind Bowlin:

In this 21st one hundred year, people become competitive in most way. By being competitive today, people
have do something to make them survives, being in the middle of the particular crowded place and notice by
surrounding. One thing that occasionally many people have underestimated this for a while is reading. That's
why, by reading a reserve your ability to survive increase then having chance to stand than other is high. To
suit your needs who want to start reading any book, we give you this Verkaufsmanagement: Professionelle
Beratungs- und Verkaufsstrategien (German Edition) book as basic and daily reading book. Why, because
this book is usually more than just a book.

Gloria Engstrom:

The publication with title Verkaufsmanagement: Professionelle Beratungs- und Verkaufsstrategien (German
Edition) has lot of information that you can study it. You can get a lot of gain after read this book. This
specific book exist new expertise the information that exist in this guide represented the condition of the
world currently. That is important to yo7u to know how the improvement of the world. This book will bring
you throughout new era of the internationalization. You can read the e-book in your smart phone, so you can
read this anywhere you want.

Florence Ross:

Do you like reading a guide? Confuse to looking for your preferred book? Or your book was rare? Why so
many query for the book? But almost any people feel that they enjoy with regard to reading. Some people
likes examining, not only science book but additionally novel and Verkaufsmanagement: Professionelle
Beratungs- und Verkaufsstrategien (German Edition) or others sources were given information for you. After
you know how the good a book, you feel wish to read more and more. Science publication was created for
teacher or maybe students especially. Those textbooks are helping them to include their knowledge. In
additional case, beside science publication, any other book likes Verkaufsmanagement: Professionelle
Beratungs- und Verkaufsstrategien (German Edition) to make your spare time far more colorful. Many types
of book like here.
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